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Пособие приведено на сайте в сокращенном варианте. В данном варианте не приведены 
тестирования, даны лишь избранные задачи и качественные задания, урезаны на 30%-50% 
теоретические материалы. Полный вариант пособия я использую на занятиях с моими учениками. 
На контент, содержащийся в данном пособии, установлено правообладание. Попытки его 
копирования и использования без указания ссылок на автора будут преследоваться в соответствии с 
законодательством РФ и политикой поисковиков ... Закон спроса и предложения на первый взгляд 
кажется простым. Все определяет цена товара на рынке, которая задает экономические условия 
спросу и предложению. Согласно закону спроса и предложения чем выше цена, тем меньший спрос 
и больше предложение. И наоборот чем ниже цена, тем выше спрос и ниже предложение. Но в 
реальной экономике оказывается, что не всегда бывает прямая зависимость между спросом вместе с 
предложением и цены. Движение вдоль кривой предложения есть изменение величины 
предложения, при изменении цены. Изменение предложения – это смещение самой кривой 
предложения в какую-то сторону в результате действия неценовых факторов. Реакция предложения 
на цену объясняется тем, что: Также как и в случае с законом спроса из закона предложения есть 
свои исключения. Этот термин ввёл в экономику Томас Роберт Мальтус. Величина спроса равна 
количеству товаров, которые потребители хотят и могут купить на рынке за определённый период 
времени при определённом уровне цены этого товара. Величина спроса зависит от величины цен на 
эти товары. Первый закон экономики или закон спроса: повышение цены обычно ведёт к 
уменьшению величины спроса, а снижение цен – к увеличению спроса. Знакомство с применением 
экономической модели «Предложение. Факторы предложения». Исследование изменения 
предложения от изменения влияющих факторов. Экспериментальное определение зависимости 
величины изменения предложения от величины изменения влияющих факторов. Краткая теория 
ПРЕДЛОЖЕНИЕ – способность и желание продавцов предложить определенное количество товара 
по данной цене. Знакомство с применением экономической модели «Спрос и предложение. 
Равновесная цена». Исследование взаимоотношения спроса и предложения при различном уровне 
цен. Исследование ситуации рыночного равновесия и случаев отклонения от него. 
Экспериментальное определение зависимости максимально возможной выручки от состояния 
равновесия. Экспериментальное определение влияния неценовых факторов спроса и предложения 
на состояние рыночного равновесия. Следует подчеркнуть, что общий закон спроса не носит 
абсолютного характера. Существуют исключения из него. Так, спрос на низкокачественные товары 
первой необходимости может расти и при увеличении цены. В экономической теории это явление 
получило название «парадокс Гиффена». Английский экономист Роберт Гиффен еще в середине 
XIX в. обратил внимание на тот факт, что во время голода в Ирландии спрос на картофель 
существенно возрос, несмотря на резкое увеличение цены. Политическая экономия учит, что цены 
материальных благ определяются отношением между предложением и спросом. Положение это 
можно признать правильным, если под предложением и спросом разуметь не только число 
предлагаемых и требуемых экземпляров материальных благ, но и всю вообще совокупность 
факторов, оказывающих влияние на действия продавцов, с одной стороны, и покупателей -- с 
другой. 


