
психологические требования к аргумента
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Когда слова убеждают Формулировка тезиса Какие аргументы лучше убеждают Выбор способа 
рассуждения (демонстрации) Вопрос Задания В искусстве убеждать логики столько же, сколько 
магии. Здесь точность соперничает с колдовством. Ж. Шандезон, А. Лансестр (французские 
психологи, специалисты в области продаж) Как полагал М. В. Ломоносов, "красноречие есть 
искусство о всякой данной материи красно говорить и тем преклонять других к своему об оной 
мнению". По возможности аргументы следует делать наглядными — использовать плакаты, 
диаграммы, таблицы, фотографии, рекламные проспекты. Если речь идет о новом товаре, 
демонстрация его принесет больше пользы, чем перечисление достоинств. Словесное описание, 
образы, созданные оратором, помогают донести его мысли до слушателей и убедить их. Например, 
вместо слов «это удобно» мож-но подробно описать, что испытывает человек, который 
воспользовался новым методом работы ... Аргументы логические и психологические Аргументы 
(доводы) – это мысли, суждения, приводимые для под-тверждения тезиса. В качестве подкрепления 
аргументов могут использо-ваться факты, ссылки на авторитетные источники, примеры из жизни, 
лите-ратуры и т.д. Требования, предъявляемые к аргументам • Аргументов должно быть ровно 
столько, сколько нужно для доказательства тезиса • Аргументы должны быть истинными. • 
Формулируются аргументы чётко и непротиворечиво. • Аргументы (доводы) – это мысли, 
суждения, приводимые для подтверждения тезиса. В качестве подкрепления аргументов могут 
использоваться факты, ссылки на авторитетные источники, примеры из жизни, литературы и т.д. 
Требования, предъявляемые к аргументам · Аргументов должно быть ровно столько, сколько нужно 
для доказательства тезиса · Аргументы должны быть истинными. · Формулируются аргументы 
чётко и непротиворечиво. 1. Основным типом риторических аргументов и оптимальной формой 
предъявления топоса считаются психологические доводы. В этом случае оратор непосредственно 
апеллирует к чувствам и эмоциям аудитории. В самом общем виде по назначению психологические 
доводы можно разделить на побуждающие и объясняющие. Побуждающие доводы - это аргументы, 
которые напрямую взывает к чувствам и эмоциям аудитории и которые устремлены в будущее. 
Техника аргументации Доцент кафедры русского языка и литературы ИМОЯК, доцент кафедры 
инженерной педагогики Владимирова Татьяна Леонидовна Эффективность публичного 
выступления n n Важнейшее качество эффективности публичного выступления – логичность и 
доказательность. Настоящий оратор не может рассчитывать только на здравый смысл и 
импровизацию. Необходимо овладеть логическими законами доказательности, 
аргументированности. 1. Введение 2. Сущность аргументации 2.1Элементы аргументации 2.2Виды 
аргументов 3. Правила и ошибки по отношению к аргументам 3.1Правила 3.2Ошибки 4. Спор как 
частный случай аргументации 4.1Сущность спора 4.2 Виды споров 4.3 Аргументация в споре. 
Лояльные и нелояльные приемы и аргументы в споре 5. Эмоциональность и оценочность 
аргументированной речи 6. Заключение 7. Список использованной литературы «Обыкновенно мы 
лучше убеждаемся причинами, которые приискали сами, чем теми... Слово аргументация, 
происходит от лат. argumentatio - приведение аргументов. Т.е мы приводим какие-то доводы, или 
аргументы, намереваясь вызвать доверие или сочувствие к выдвинутому нами положению, 
гипотезе, тезису. Вся совокупность таких доводов (аргументов) и называется аргументацией. Цель 
аргументации - принятие, выдвигаемых теорий слушателями.По сути, аргументация 
междисциплинарное исследование того, какие выводы можно сделать с помощью логических 
рассуждений. 


