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Закон Парето — Правило 80/20 Закон Парето (принцип Парето), или правило 80/20 – один из 
наиболее распространенных способов оценки эффективности какой-либо деятельности. Его суть 
заключается в том, что 20% усилий дают 80% результата, а остальные 80% усилий реализуют лишь 
20%. Таким образом, можно понять, что, выбрав те оптимальные ресурсы, которые дают 
наибольший эффект, можно достичь высоких результатов малыми издержками. В то же время 
последующие усилия будут ненужными и неэффективными. Закон Парето (принцип 20/80) — 
неопровержимый закон природы, гласящий, что 20% чего-то невозбранно имеет какое-то 
отношение к 80% чего-то ещё. Является мемом нумерологии, одной из дисциплин специальной 
олимпиады. Широко используется IRL и в интернетах для придания значимости случайным 
наблюдениям или просто сомнительным догадкам. Например: Этот принцип оказал огромное и 
незаметное широкой публике влияние на многих преуспевающих людей, но остается одной из 
величайших тайн. Даже те немногие из осведомленных о нем, кто знает и применяет его, 
используют лишь небольшую долю его мощи. Автор: Ричард Кох (Richard Koch), преподаватель 
экономики управления и стратегии бизнеса Школы бизнеса при Бирмингемском университете. 
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на многих преуспевающих людей, но остается одной из величайших тайн нашего времени. Даже те 
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Вопрос психиатра: известно, что при железнодорожной катастрофе большинство погибших бывает 
в первом вагоне. Вы собираетесь ехать на поезде. Какие выводы? Ответ пациента: Надо отцепить 
первый вагон. 1 Принцип Парето: формулировки и сомнения В литературе по менеджменту (в 
основном – в популярной или посвященной time-менеджменту) обязательно упоминается так 
называемый принцип Парето или правило 80/20. В. Парето открыл эффект концентрированного 
напряжения. В данном случае имеется в виду, что концентрация на жизненно важной деятельности 
больше всего влияет на достижение желаемых результатов. Отсюда вытекает правило 20/80: 
концентрация 20 % времени на наиболее важных проблемах может привести к получению 80% 
результатов. Остальные 80% времени обеспечивают лишь оставшиеся 20% результатов (рис.1). В 
1897 г. итальянский экономист В.Парето изобрел формулу, показывающую ... Принцип Парето 
(иначе - закон 80/20) - достаточно широко известная вещь, которую с переменным успехом 
пытаются применить к повседневным нуждам, достижению успеха в жизни и саморазвитию. О том, 
что такое закон Парето и можно ли его использовать в действительности мы и поговорим сегодня. 
Сам принцип, как нам любезно сообщает Википедия, был сформулирован в конце 19 столетия 
Вильфредо Парето. Сегодня я хочу рассказать вам про принцип Парето 20/80 (или, как его еще 
называют, закон Парето, правило Парето, правило 20/80). Хотел бы акцентировать ваше внимание 
на этой теме, поскольку она объясняет очень многие вещи, которые происходят в повседневной 
жизни в любых, абсолютно разных сферах человеческой жизнедеятельности, в том числе, конечно 
же, и в финансовой сфере, которая будет интересовать нас в первую очередь. Итак, что такое 
принцип Парето? В 1906 году итальянский экономист Вильфредо Парето заметил, что 80% земли в 
Италии находилось в собственности 20% людей, 80% богатства Италии принадлежало только 20% 
населения. Дальнейшие исследования убедили Парето, что большинство вещей в жизни 
распределены не равномерно, что существует определенное неравное соотношение, которое 
встречается практически во всех аспектах деятельности человека. 


