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бланк полевого сопровождения торгового представителя Вы получаете готовую к использованию внутреннюю отчетность для полевого обучения: бланк
наставничества, бланк развития торгового представителя. Технологии наставничества, данные на тренинге являются готовыми стандартами полевого обучения ,
которые вы можете применять в своей компании. Комплесное полевое сопровождение продаж (КПСП) Наставничество, обучение и комплексное полевое Принцип
ростаПолевое сопровождение. (Часть 1) Вы супервайзер, вы едете в полевое сопровождение с торговым представителем из вашей команды. Что же от вас
требуется в этом полевом сопровождении? Не трогайте. Целевая аудитория: руководители отделов обучения и развития персонала, тренинг-менеджеры,
руководители отделов персонала, линейные руководители Цели программы: •Сформировать системный подход при разработке и внедрении Комплексного Полевого
Сопровождения Продаж (КПСП). •Выработать навык разработки бланков оценки и проведения Структура совместного полевого сопровождения | Школа Курс,
семинар, тренинг Полевое обучение торговых Супервайзер. Полевое сопровождение. (Часть 1) | Блог Курс, семинар, тренинг Полевое обучение торговых
представителей. Тема 1:Формат полевого сопровождения Особенности обучения взрослого человека. Подбор и оценка персонала, бизнес-тренинги, консалтинг.
Описание методов работы, программы тренингов. База вакансий. Планирование обучения торговых представителей. Организация и проведение полевого и
аудиторного обучения. Осуществление посттренингового сопровождения. Автор разработок в построении систем обучения и развития персонала, «полевого»
сопровождения продаж. Образцы бланков — бери и адаптируй под свою компанию. Обучение в поляхТренер по продажамУПРАВЛЕНИЕ КОМАНДОЙ ПРОДАЖ
(5П)Полевое сопровождение ТП, Внешний отдел обучения, обучение в полях. «Полевой» тренинг является эффективной формой посттренингового сопровождения, в
обучении торговых агентов, продавцов и всех специалистов, которые занимаются активными продажами. бланк полевого сопровождения торгового представителя




































